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Qualquer segmento de mercado e região e 
qualquer método de pagamento

Combinação de componentes tecnológicos 
e modelos de gestão adaptáveis e escaláveis 

para cada dor

Colaboração, flexibilidade, 
agilidade e adaptação

Maior parque de componentes tech 
para o ambiente de risco 

Especialistas em gestão de 
risco com conhecimento único 
de fraude

Reputação ClearSaleDominância em dados (efeito de 
rede, neutralidade)

Estratégia

Somos parceiros e colaboramos com a nossa 
expertise única para resolver a fraude em qualquer 

mercado e método de pagamento.

Posicionamento Estratégico

VIABILIZANDO A CRIAÇÃO
CRIAÇÃO DE NOVOS PRODUTOS

Score de Crédito, ThreatX, 
Laranja, R6, PIX....

PARA DIVERSOS SEGMENTOS
Delivery, Tickets, Mobilidade, 

Mercado Financeiro, Seguros...

Escalabilidade & 

Rentabilidade

Diversificação
Simplificação

Sustentabilidade

&

 Geração de 

Caixa



Monitorar 
e mitigar eventos 

de risco de segurança 
na jornada da fraude

Cadastramento de 
Sellers e Parceiros

Simplificar o processo
de cadastramento de 
novos vendedores em

sua plataforma

Onboarding 
de Clientes

Tornar fácil para os 
usuários se cadastrarem 
e começarem a usar sua 
plataforma, sem atritos

Crédito

Oferecer opções
de crédito, 

incluindo aqueles
negligenciados
pela economia

tradicional

Transacional

Fornecer uma
experiência

transacional fluida
e eficiente Chargeback

Garantir que o 
chargeback não seja
o fim, fornecendo um 
processo de disputas

com eficácia e 
eficiência

Cibersegurança

Queremos deixar a vida mais segura em toda a jornada....
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A fraude é dinâmica,

A fraude se transforma,

Os fraudadores se especializam 

e evoluem.



Por isso, cada vez mais, é 

necessário nos anteciparmos 

aos fraudadores, aos atos 

maliciosos e criminosos, e 

evoluirmos as nossas 

tecnologias no combate à 
fraude. 
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Foco na gestão de caixa líquido

Prioridades 2024

Fundamentos para uma 

Empresa de alto crescimento 

com geração de caixa

Venda nova 



RESULTADOS FINANCEIROS

1T24

ALEXANDRE 
MAFRA
(CFO)



INDICADORES OPERACIONAIS
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5.358 5.660 5.315

1.714 1.498 1.520

260

1T23

263

4T23

257

1T24

7.332 7.421 7.092

-3,3%

1,5

0,8

2023

0,2

0,9

3M24 anualizado

2,3

1,1

Churn Financeiro Anualizado Int. Churn Financeiro Anualizado BR

Clientes Application Fraud

Clientes Transacional Internacional (e-commerce)

Clientes Transacional Brasil (e-commerce)

Clientes

#, %

Churn e Churn Rate Anualizado
R$ mn, %

Transacional Brasil (e-commerce)

Transacional Internacional (e-commerce) Application Fraud

Total

MRR Venda Nova
R$ mn

1,9%

23,4%

4,5%

2,4%

4,3%
2,6%

BR

Total

Int.

0,3

2,0

1T23

1,6

2,0

1T24

2,2

3,7

+64,3%

0,0

0,5

1T23

0,0

1,0

1T24

0,5

1,0

+102,6%

0,0

0,2

1T23

0,0

0,3

1T24

0,2

0,3

+33,5%

0,3

1,3

1T23

1,6

0,8

1T24

1,5

2,4

+55,5%

Lifetime teórico
39 anos

Limpeza de Base 
no Internacional

Recorrente não mensal

Recorrente Mensal

Transacional BR (e-commerce)

Transacional Int. (e-commerce)

Application Fraud
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5.358 5.660 5.315

1.714 1.498 1.520

260

1T23

263

4T23

257

1T24

7.332 7.421 7.092

-3,3%

1,5

0,8

2023

0,2

0,9

3M24 anualizado

2,3

1,1

Churn Financeiro Anualizado Int. Churn Financeiro Anualizado BR

Clientes Application Fraud

Clientes Transacional Internacional (e-commerce)

Clientes Transacional Brasil (e-commerce)

Clientes

#, %

Churn e Churn Rate Anualizado
R$ mn, %

Transacional Brasil (e-commerce)

Transacional Internacional (e-commerce) Application Fraud

Total

Venda Nova Bruta Realizada
R$ mn

1,9%

23,4%

4,5%

2,4%

4,3%
2,6%

BR

Total

Int.

0,8

4,4

1T23

4,9

4,1

1T24

5,2

9,0

+71,4%

0,0

0,9

1T23

0,0

2,0

1T24

1,0

2,0

+106,6%

0,0

0,4

1T23

0,0

0,3

1T24

0,4

0,3

-27,6%

0,8

3,0

1T23

4,8

1,8

1T24

3,8

6,6

+73,7%

Lifetime teórico
39 anos

Limpeza de Base 
no Internacional

Recorrente não mensal

Recorrente Mensal Total

Transacional BR (e-commerce)

Transacional Int. (e-commerce)

Application Fraud



Receita Líquida Total (R$ mn)

Application Fraud

Transacional Brasil (e-commerce)

Componetização 
e redesenho de 

produtos de 
clientes de base

▪ Efeito cambial negativo no ano 
▪ Limpeza de base de clientes visando 

maior rentabilidade

Representatividade – 1T24

57%30%

14%

Transacional Br (e-commerce)

Application Fraud

Transacional Int. (e-commerce)

RECEITA LÍQUIDA

124,6 133,6
111,6

1T23 4T23 1T24

-10,4%

Receita Total (R$ mn)

74,0 83,2
63,5

1T23 4T23 1T24

-14,1%

32,6 31,3 33,0

1T23 4T23 1T24

+1,2%

18,1 19,1 15,1

1T23 4T23 1T24

-16,4%

Transacional Int (e-commerce) (R$ mn)

Transacional Br (e-commerce) (R$ mn)

Application Fraud (R$ mn)

Transacional Internacional (e-commerce)

variação y/y em USD

-12,2%

Movimento transitório - Receita Transacional BR 

(e-commerce)
Crescimento Y/Y

+4,2%

-43,9%

Grandes Mkt Places Outros

1T24

(y/y)

Volumetria

1T23 1T24

+48,5%
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Redução em custos e despesas ex-ILP de R$ 23 mn no ano e de R$ 6,4 mn no trimestre, mesmo considerando o 

impacto de dissídio coletivo

R$ mn; %

13

80,9 75,1 83,5
72,6 66,1

57,4
54,6

55,3

49,1
49,2

1T23 2T23 3T23 4T23 1T24

138,3
129,7

138,8

121,7
115,3

-23,0

-6,4

Custos e Despesas ex-ILP¹ (ex depr.)

Despesas ex-ILP Custos

CUSTOS E DESPESAS

(1) Ajustes de ILP e Depreciação (2023, 2024)
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43,7
51,4

35,8

61,0

45,5

1T23 2T23 3T23 4T23 1T24

+1,8

Melhora anual de R$ 10 milhões no EBITDA ex-ILP

(1) Ex-Depreciação (2023 e 2024)

Lucro Bruto e Margem Bruta¹ EBITDA ex-ILP e Margem EBITDA ex-ILP

LUCRO BRUTO E EBITDA

R$ mn; %

-13,7

-3,1

-19,5

12,0

-3,7

1T23 2T23 3T23 4T23 1T24

+10,0

R$ mn; %

35,1%

41,4%

-2,5%

40,6%

40,9%

38,9% 30,0%

29,7%

32,3%

45,7%

47,7%

33,5%

40,8%

42,5%

29,6%

-11,0%

0,0%

-76,4%

-2,5%

-1,5%

-8,0% -16,3%

-14,0%

-32,1%

8,9%

12,7%

-12,8%

-3,3%

1,7%

-35,1%

Total
Total

BR

Int.

BR

Int.
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Fluxo de Caixa Operacional 
R$ mn

-5,2

-3,7

-23,8

1T23

-0,4

-22,6

2T23

-0,3

-21,6

3T23

-19,4

4T23

-3,2

-16,7

1T24

-32,7

-23,0 -21,9 -19,4 -20,0

Fluxo de Caixa Investimentos
R$ mn

Fluxo de Caixa de Financiamento
R$ mn

M&A/Outros

Licenças e Aquisição de Software

Imobilizado

Desenvolvimento

50,5
42,1

33,5
25,1

17,7

Dívida Bruta ex-arrendamentos

1T23 2T23 3T23 4T23 1T24

-8,5 -8,4 -8,3 -8,0
-7,0

Amortização de Dívidas (principal)

Caixa Líquido
R$ mn

396,8

-17,7

1T24

468,9

-50,5

1T23

443,7

-42,1

2T23

413,8

-33,5

3T23

394,2

-25,1

4T23

418,4 401,7 380,2 369,1 379,1

-16,7 -21,4 -11,1 +10,0

Caixa e Aplicações Dívida Bruta

FLUXO DE CAIXA, INVESTIMENTO E ENDIVIDAMENTO

Geração de Caixa Líquido de R$ 10,0 milhões no trimestre

1T23 2T23 3T23 4T23 1T24

25,5

6,2

0,2

7,8

29,5

Caixa Operacional

Fluxo de Caixa Gerencial: Amortização de Leasing para Caixa Operacional. E desconsidera variação de aplicações financeiras no Caixa de Financiamento



CONSIDERAÇÕES FINAIS

1T24

EDUARDO 
MÔNACO
(CEO)
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+R$ 10 milhões YoY em EBITDA ex-ILP

+R$ 2,6 milhões YoY de Caixa Bruto

+R$ 10 milhões YoY de Caixa Líquido

R$ 29,5 milhões de Caixa Operacional no 1T24

Diversificação, Desalavancagem e Escalabilidade & 

Rentabilidade

+71% YoY em Vendas Novas

Novo posicionamento: Somos parceiros e 
colaboramos com a nossa expertise única para resolver 
a fraude em qualquer mercado e método de 
pagamento.



Q&A
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