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Atuamos em diferentes verticais com frack record

com diversas oportunidades incrementais

E-COMMERCE GLOBAL

CyberSeguranca / Crédito

APPLICATION FRAUD

® Antifraude fransacdes CNP e PIX. Validacdo cadastral para PF e PJ
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Resolvemos o problema de fraude no ambiente digital e
Maximizamos 0 Retorno para os nossos Clientes

A triade a ser

perseguida O custo real da fraude

O problema da fraude
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E uma plataforma agil, escaldvel e modularizada
(

L A plataforma Flow permite... ) ( ...a oferta de diferentes modelos de comercializagdao )
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DIRETORIA ESTATUTARIA
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RECEITA LIQUIDA

E-commerce Brasil

Receita Liquida Total (RS mn) +7.8% +16, 1%1
+6 2% [
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I E-commerce Br (R$ mn)
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+20,9% 427.5%

+27,5% ~ .
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15,9 18,1 ’
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Representatividade -2123
E-commerce Int (R$ mn) » Crescimento y/y em USD
Application Fraud
Base impactada por restricao de
-16,2% crédito
11.8% |—-9,7%—¢ ConcePtrada em 2 cller)tgs
Prospeccao de novos negdcios
[ 6.7 61,3 resiliente
34,3 32,6 28,7 - .
. l Adicao anual de 43 clientes
Il == —— ARR Venda Nova de RS 33 mn
2122 1723 2123 6M22 6M23

(+28,2% a/q e 8,2% y/y)

Il Application Fraud I E-commerce Br Il Application Fraud (R$ mn)
E-commerce Int (real)




INDICADORES OPERACIONAIS

ARR' Venda Nova Total

R$ mn
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CUSTOS RECORRENTES (> Clearsele

Custos Recorrentes ex-PLR caem 11% (ou R$8,6 mn) no ano

Custos Recorrentes (ex depr.)

R$ mn; %
: Custos recorrentes ex-PLR I
| 795 75,5 70,9 167,6 146,41
2123 vs 2122 6M23 vs 6M22
Abs. (REmn) R Abs. (R$mn) R
Receita Lig. i +35 1 +2.8% P +22.7 +9,9%
Custos Totais ___:-60 [ 82 | '.75% [ -10% | 145 200 |i87% [ 12% |
| Custosex-PLR (-84 [ 108 | [108%[ -148 | .21.2[ 266 [1.12.6% [ 145 |
M PLR N g n/a Y n/a
Fomecedores 3.4 [[67 | -134% 2% || 82 [-1as |-16.1% 2% |
Mé&cde Obra | -2, C57% 0 <124 1 -137%
M Outros 26 0 281% L 405 1 +30%

2122 1723 2123 6M22 6M23

M PLR Fornecedores. | Mao de obra B Outros

Ajustes de Rescisdes (2022 e 2023) e sem depreciacdo (2022 e 2023) 13



DESPESAS RECORRENTES (> Clearsele

Despesas Recorrentes ex-PDD pontual de RJ e PLR caem 6,1% (ou R$3,4 mn) no ano

Despesas Recorrentes (ex depr.)

R$ mn; %
: Despesas recorrentes ex-PLR e PDD pontual |
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121,8 Despesas Tolais §+l."i' | +42 | +3.7% : 1B 161%R% | 1B
+3.7% 1119 DespesasexPDDponival 104 [ 27 | -08% [ 5% | 96 | 41| 80% [ %
Despesas ex PDD pontual e PIR 34 | -11_ [ -61% | 2% [ -156] o) |i128%] 3% |
-5 9% . : : .
Il FLR 5 +3.5 : nfo P +4,0 : nfa
57, 6 54,2 M Vendas L0010 0% i 12 1 -20%
2,3 11 PDD L 23 1 nfa i1 +35 i nja
29,5 27,5 Gerais & Adm. . 54 i 203% i -158 | -290%
175 211 M Outras +13[ 438 |infa [ nia | 402 [ +87 [14+2.5% | +6® |
_3..—28-‘,.13.. L _ _ et
P T3 == o =2 4M22 oMoz == 4 el e Eeriel
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Ajustes de Rescisdes (2022 e 2023), Aquisicdo Patente Internacional (2022), Ajuste ISS (2022), Devolucdo do prédio (2022), Incentivo de Longo Prazo (2022 e 2023), Baixa de imobilizados (2023) e sem depreciacdo (2022 e 2023) 14



LUCRO BRUTO E EBITDA RECORRENTE (> Clearsele

Melhora trimesiral no EBITDA Recorrente, refletindo

Projeto de Equilibrio no mercado internacional

Lucro Bruto e Margem Bruta Recorrentes’ EBITDA Recorrente e Margem EBITDA Recorrente?
R$ mn; % R$ mn; %

42,7% 42,5% 426% L

39,1% 04% ' 18% 08% | 19% |
36.1% 41,9% 271% / 1,5% 1.2% FIIII 9% =
35,4% 26.7% ’ 09% 1 03% %5% | -4.5% |
31,4% 6.17% 38.9% o — -7,0% LOSR gsag = IR LR
A% 23,5% 18,9% -10.1% 8.0% 0%
-44,1% -63.0% '
-76,4%
-2,5%
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‘ 78] 14— "5 43— [T
! L22 ! Lo
61,0 T NN 12
-8.7 12,6 -13,7
-58,0
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— Total — Brasil — Int. — Total — Brasil — Int.
(1) Ajustes de: Rescisdes (2022 e 2023), sem depreciacdo (2022 e 2023); (2) Ajustes de Rescisdes (2022 e 2023), Aquisicdo Patente Internacional (2022), Ajuste ISS (2022), Devolucéo do prédio (2022), 15
Incentivo de Longo Prazo (2022 e 2023) e Baixa de imobilizados (2023)



FLUXO DE CAIXA, INVESTIMENTO E ENDIVIDAMENTO

Geracao de caixa operacional de RS 32 milhoes no ano

Fluxo de Caixa Operacional Fluxo de Caixa de Financiamento
R$ mn R$ mn

92,8
76,6

20,5 42,1

25,8

m
|

I
I
- i
I I -
-40,5 : : -21.8
-54,5 : I
1722 2122 1723 2723 6M22 I 6M23 I 1722 2122 1723 2123
B Caixa Operacional T Bl Amortizacdo de Dividas — Divida Bruta ex-arrendamentos
Fluxo de Caixa Investimentos Caixa Liguido
R$ mn R$ mn
Ex-M&A
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29,3 o 28,0 s 232
107 2 137 S o 02
5 ] i
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Il M&A/Outros Imobilizado :

B Caixa Liquido

M Licencas e Aquisicdo de Software [l Desenvolvimento
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